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Nowaoczesne techniki sprzedazy,
CZYLI

JAK dzis sprzedaé¢? JAK usatysfakcjonowaé klienta? JAK zarobié?

KIEDY szukamy nowej wiedzy, skutecznych technikzorezwoju umietnosci?

WTEDY, kiedy nasza dotychczasowa wiedzavwdadczenie lub umiejnosci nie & w stanie
odpowiedzié na pytania lub zmierzysi¢ z sytuacjami, z ktorymi, na co daisic spotykamy.

Naszym szkoleniem -Nowoczesne Techniki Sprzedazy — chcemy odpowiedziena te
pytania, ktére kada osoba pracaga w sprzeday — nie raz i nie dwa stawia przed gob

KIEDY rozpoczyna si sprzeda?

JAKIE potrzeby ma klient?

CZY moj produkt kdzie odpowiadat klientowi?

JAK dobor stow wptywa na sitoferty?

GDZIE popetniamy kidy?

JAK wykorzyst& mocne strony?

JAK zniwelowa stabe strony?

JAK rozmawi& o konkurenciji?

KIEDY klient mowi ,nie” — i co wtedy: Atakoweé? Zgadza sic? Bront si¢?
CZY sukces jest zawsze rOwnoznaczny ze spezda
CZY mogtem sprzedawiccej?

KIEDY klient wraca?

Jak to zrobimy? Wykorzystag rézne formy pracy zwikszapce skuteczni@& nauki oraz
utrzymupce aktywnd¢ uczestnikow na wysokim poziomie, takie jak:

Prezentacje wprowadzae poszczegolne pgjia, definicje oraz teorie;

Dyskusje grupowe, podczas ktorych uczestnicy dzieic migdzy soh
doswiadczeniami, opiniami oraz zgtaszalwagi i zapytania;

Cwiczenia, ktérych celem jest opanowanie oraz zastasie nowo poznanej wiedzy;
Analizy przypadkéw polegage na rozwizywaniu przyktadowych problemow, z
ktorymi mazna spotka sie w codziennej rzeczywisfoi.
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